
Асриян Диана Вячеславовна
Женщина, 45 года, родилась 21 ноября 1974
г Москва, не готова к переезду, 
+7 (903) 191-61-68   — предпочитаемый способ связи  diana__v@mail.ru

Конец формы
Региональный менеджер по продажам мясо сырья: Индейка, ЦБ, Утка, Кролик, Цесарка, Перепелка, Корнишоны (Баранина, Говядина, Свинина, ...)
от 60 т.р.оклад+%=от 150 000 руб. .......
Продажи
· Прямые продажи
· Оптовая торговля
· Продукты питания
Занятость: полная занятость
График работы: полный день
Опыт работы 4 года 11 месяцев
Октябрь 2013 — август 2018
4 года 11 месяцев
БПК им М Гафури г. Москва
Продукты питания...
Руководитель направления по продажам мясо сырья
Должностные обязанности и достижения:
- Работа с производственными площадками и с представителями торгово-закупочных компаний Москвы, МО, регионов России.
Исследование потребительских предпочтений: восприятий продукта, названий, этикеток и упаковки сырья 
Сбор информации о клиентах и их потребностях в предлагаемой продукции.
- Реализация сырья на региональном уровне.
Поиск клиентов и информации в СМИ и сети Internet.
Организация базы клиентов, желающих протестировать образцы в лабораторных или производственных масштабах представленных компанией с необходимой информацией по сырью.
Консультация клиентов по техническим особенностям и применению продукции.
Формирование индивидуального пакета услуг для каждого клиента.
Развитие сотрудничества с корпорациями, VIP-клиентами.
Согласование с руководством условий взаимодействий с клиентами, документальное оформление достигнутых договоренностей.
Развитие и укрепление отношений с существующими и потенциальными клиентами
Выстраивание долгосрочных и эффективных коммуникаций с ключевыми клиентами компании
Заключение договоров.
Ведение деловых переговоров и деловой переписки с клиентами.
Разработка и подготовка тендерной документации, коммерческих предложений, оформлений отправок международной службой (ДЧЛ, ТНТ и т. д.)
Архивация документов в электронной и печатной форме.
Контроль за сроками отгрузок компаниям с соответствующим документарным оформлением,
Контроль своевременности оплат товара поставляемого клиентам на условиях отсрочки платежа.
Работа с дебиторской задолженность.
- Взаимодействие с руководителями отделов транспортно-экспедиционных и таможенных служб, руководителями технологических отделов, отделов снабжения и т. д.
- Взаимодействие и переписка с поставщиком-производителем по схеме заявок, формированию ассортимента, согласованию условий, срокам поставки, уровню цен, порядку оплаты, сертификации, возврату некондиционного товара.
- Сбор и анализ информации о конкурентном продукте и изменении рыночной ситуации.
- Прогнозирование продаж.
- Проведение презентаций и участие в международных выставках 2013 -2018 годах.

Достижения:
- Организация клиентской базы с «нуля» и ее расширение.
- Динамичный рост продаж, позволяющий компании рассматривать и включать новые проекты.
- Активное участие в формировании и работе сайта, что послужило расширению круга потребителей и привлечению клиентов, желающих опробовать данную продукцию.
- Ведение и поддержание плодотворных взаимоотношений с закреплёнными и действующими клиентами.
- Проведение коммерческих переговоров с клиентами в интересах компании.
Обо мне
Знание техники продаж. 
Умение вести переговоры. 
Ведение и расширение клиентской базы. 
Консультирование и предоставление клиентам информации об условиях продаж и ассортименте продукции компании. 
Работа на выставках‚ презентация продукции. 
Телефонные переговоры‚ прием и обработка заказов. 
Составление и заключение договоров. 
Контроль оформления документов. 
Ведение архива документов. 
Контроль отгрузки и доставки товара. 
Уверенное владение ПК.
Высшее образование
2000
ПГКУ им. Шевченко
[bookmark: _GoBack]филологический/преподаватель русского языка и литературы, диплом.
Знание языков
Русский — родной.
Немецкий — базовые знания.
Гражданство, время в пути до работы
Гражданство: Россия.
Разрешение на работу: Россия.
Желательное время в пути до работы: не более часа.
